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Pracujeme na realite

„Nie je to chiméra, ani sen, ale realita, na ktorej Technodat intenzívne pracuje. Veľa 
potencionálnych českých zákazníkov uvažuje o nasadení platformy V6, rovnako 
ako existujúci zákazníci V5 uvažujú o pilotných projektoch V6 prevádzkovaných 
spolu s  nasadením V5,“ tieto pozitívne slová o  platforme V6 – upgrade softvéru 
CATIA, zazneli z  úst RNDr. Aleša Kobylíka na konferencii SK  PLM Forum 2010, 
ktorá sa konala 30. septembra 2010.

S
eminár organizovaný v  hoteli 
Termál vo Vyhniach nadviazal na 
pravidelné stretnutia používateľov 
produktov firmy Technodat, ich 

partnerov a  spoločnosti Dassault Systèmes. 
Hlavná časť seminára bola venovaná kon­
krétnym prezentáciám PLM riešení a  mož­
nostiam ich nasadenia. „Cieľom dnešnej 

akcie je oboznámiť našich súčasných aj po­
tencionálnych zákazníkov s  novými rieše­
niami, produktmi, stratégiou firmy Dassault 
a mierou participácie našej firmy na prenese­
ní tejto stratégie do reálneho života sloven­
ských zákazníkov. Chceme ich oboznámiť 
s  reálnymi riešeniami, ktoré využijú vo svo­
jej praxi,“ povedal Ing. Marián Jamrich, Msc., 

riaditeľ Technodatu Trenčín, ktorého doplnil 
jeho český kolega – riaditeľ Technodatu Zlín, 
RNDr. Aleš Kobylík: „Tieto semináre uspora­
dúvame tak v Českej, ako aj v Slovenskej re­
publike. Zameranie je podobné v oboch kra­
jinách – chceme ukazovať vízie ukotvené 
v konkrétnych zákazníckych riešeniach, kto­
ré budú pre slovenského a českého zákazní­
ka zrozumiteľné. V ČR sa konferencia konáva 
pred prázdninami, väčšinou na konci mája, 
na Slovensku zväčša v septembri. “

Nová stratégia partnera

Jedným z  najvýznamnejších partnerov spo­
ločnosti Technodat je nadnárodná spoloč­
nosť Dassault Systèmes, ktorá na SK  PLM 
Fore predstavila svoju novú stratégiu. 
„Dassault Systèmes vlani a  aj tento rok vy­
konal zopár významných akvizícií, ktoré do­
pĺňajú portfólio našich výrobkov, čím sa 
naša konkurencie schopnosť na trhu zvýšila 
na dlhšie obdobie. Ako povedal na dnešnej 
prednáške môj kolega, Ing. Ján Petrovič, 
smerujeme do 3D technológií pre všetkých 
a  chceme ísť cestou on-line spolupráce na 
jednotnej platforme. Naše riešenie vyso­
ko predstihuje konkurenciu,“ povedala pre 
Strojárstvo Ing. Jela Macejková, Bussiness 
Development Manager. 

Masívna certifikácia a vzdelávanie 

Minuloročného slovenského seminára sa zú­
častnil aj časopis Strojárstvo, preto nás pri­
rodzene zaujímalo, čo sa za tú dobu zme­
nilo a  aké sú inžinierske aktivity firmy 
Technodat v  súčasnosti. „Technodat pre­
šiel masívnou certifikáciou a  vzdelávaním Zľava: RNDr. Aleš Kobylík, Ing. Marián Jamrich, MSc a Ing. Jela Macejková
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ohľadne platformy V6, hlavne v ČR posunul 
vedomosti do konkrétnych aktivít u poten­
cionálnych zákazníkov. Snažíme sa prezen­
tovať nielen vízie produktu, ale aj konkrétne 
ukotvenie riešenia V6 v  zrozumiteľnej rovi­
ne,“ zosumarizoval uplynulé obdobie Aleš 
Kobylík. „Aj slovenskí zamestnanci prešli cer­
tifikáciou a v súčasnosti sa upgrade systému 
CATIA  snažíme aplikovať na naše pomery. 
Slovenské firmy sú zamerané na produkciu, 
kým ich vývoj a  know-how sa sústreďuje 
v Nemecku a Francúzsku. Chceme naše rie­
šenie priblížiť aj firmám s  čisto slovenským 
pozadím a nasmerovať ich tak, aby úroveň 
ich výrobkov bola porovnateľná s  výrobka­
mi zo západných krajín,“ doplnil za slovenskú 
stranu Marián Jamrich.

Lepšie výsledky a pilotné projekty

Minulý rok v znamení recesie celosvetového 
hospodárstva prinútil firmu Technodat pri­
jať dočasné opatrenia. Preorientovali sa z au­
tomobilového priemyslu, ktorý zažíval útlm, 
na iné trhy. Čiastočne to bola energetika, 
zbrojárska alebo špeciálna výroba. Situácia sa 
postupne zlepšila a vývoj sa po dvojročnom 
útlme začal konsolidovať – realizuje sa vývoj 
nových výrobkov a črtajú sa aj nové projekty. 
Nikto však nepredpokladá dosiahnutie úrov­
ne z roku 2008, ktorá bola extrémom v pozi­
tívnom slova zmysle. 

Ing. Marián Jamrich, MSc.: 
Našich zákazníkov chceme na konferenciách 

organizovaných Technodatom oboznámiť 
s reálnymi riešeniami, ktoré využijú vo svojej 

praxi.

Riešenia, ktoré firma ponúka sa hlavne v ČR 
reálne uplatnili mimo oblasti automotív 

a aerospace – jeden zo zákazníkov napríklad 
vyrába obytné sanitárne kontajnery, ďalší 
high-endové rámy bicyklov. Významnejšie 
zlepšenie je podľa majiteľa českej firmy viac 
citeľné v  susednej Českej republike, kde sa 
prekvapivo objavujú noví investori aj v hlav­
nom prúde automotív. Aleš Kobylík je op­
timistický aj pri porovnávaní so svetom: 
„Používateľov platformy V6 na celosveto­
vej úrovni pribúda. Ukázala to naša nedáv­
na návšteva v Dassault Systèmes v Paríži, kde 
boli prezentované nové projekty z Európy aj 
Ameriky. V oblasti vízií sme popredu a naše 
riešenie je plne konkurenčné. Oblasť reál­
nych riešení trocha zaostáva, ale šance sú re­
latívne slušné. 

RNDr. Aleš Kobylík: 
„Spravili sme kus práce a v tejto oblasti sme 
v Česku a na Slovensku najďalej. Daussault 

Systèmes má 2 – 3 ročný náskok pred 
konkurenciou, ktorá s podobným trendom 

v inom balení príde tiež.“

To, čo považujem za dôležité, sú diskusie 
s  konkrétnymi zákazníkmi V5 o  migrač­
ných plánoch a  pilotných projektoch vy­
užívania V6 parciálne na niektoré úlohy 
alebo projekty úplného prechodu na plat­
formu V6. Prvých zákazníkov by sme chce­
li mať do konca tohto roka. Máme vypra­
cované plány paralelného fungovania V5 
a  V6. Náskok vidím v  dvoch oblastiach. 
Jedna je technologická – to, čo ostatní plá­
nujú, my zákazníkom už inštalujeme a dru­
há oblasť je v šírke komplexnosti a záberu 
– málokto z konkurentov sa nám tým vy­
rovná. Dassault Systèmes je celosvetovou 
jednotkou, takže čo sa týka náskoku, som 
optimista.“
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