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Pracujeme na real

Textsroto: Slava Stefancova

ktord sa konala 30. septembra 2070.

eminar
Termal vo Vyhniach nadviazal na

organizovany v hoteli

pravidelné stretnutia pouzivatelov
produktov firmy Technodat, ich
partnerov a spolo¢nosti Dassault Systemes.
Hlavna ¢ast seminara bola venovana kon-
krétnym prezentaciam PLM rieseni a moz-
nostiam ich nasadenia. ,Cieflom dne$nej

,Nie je to chiméra, ani sen, ale realita, na ktorej Technodat intenzivne pracuje. Vela
potencionalnych Ceskych zakaznikov uvazuje o nasadeni platformy V6, rovnako
ako existujtici zakaznici V5 uvazuju o pilotnych projektoch V6 prevadzkovanych
spolu s nasadenim V5" tieto pozitivne slova o platforme V6 — upgrade softvéru
CATIA, zazneli z ust RNDr. Alesa Kobylika na konferencii SK PLM Forum 2010,

akcie je oboznamit nasich stcasnych aj po-
tencionalnych zakaznikov s novymi riese-
niami, produktmi, stratégiou firmy Dassault
a mierou participacie nasej firmy na prenese-
ni tejto stratégie do realneho zivota sloven-
skych zakaznikov. Chceme ich obozndmit
s redlnymi rieSeniami, ktoré vyuzija vo svo-
jej praxi’ povedal Ing. Marian Jamrich, Msc,

Zlava: RNDr. Ales Kobylik, Ing. Marian Jamrich, MSc a Ing. Jela Macejkova
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riaditel Technodatu Tren¢in, ktorého doplnil
jeho Cesky kolega — riaditel Technodatu Zlin,
RNDr. Ales Kobylik: ,Tieto seminare uspora-
dvame tak v Ceskej, ako aj v Slovenskej re-
publike. Zameranie je podobné v oboch kra-
jindch — chceme ukazovat vizie ukotvené
v konkrétnych zakaznickych rieseniach, kto-
ré budl pre slovenského a ceského zakazni-
ka zrozumitelné. V CR sa konferencia konava
pred prazdninami, va¢sinou na konci mjja,
na Slovensku zvacsa v septembri. “

Nova stratégia partnera

Jednym z najvyznamnejsich partnerov spo-
lo¢nosti Technodat je nadnarodna spolo&
nost Dassault Systéemes, ktord na SK PLM
Fore predstavila svoju nov( stratégiu.
,Dassault Systemes vlani a aj tento rok vy-
konal zopar vyznamnych akvizicii, ktoré do-
plfaju portfolio nadich vyrobkov, ¢m sa
nasa konkurencie schopnost na trhu zvysila
na dlhsie obdobie. Ako povedal na dnesnej
prednaske moj kolega, Ing. Jan Petrovi¢,
smerujeme do 3D technoldgii pre vsetkych
a chceme ist cestou on-line spoluprace na
jednotnej platforme. Nase rieSenie vyso-
ko predstihuje konkurenciu, povedala pre
Strojarstvo Ing. Jela Macejkova, Bussiness

Development Manager.
Masivna certifikacia a vzdelavanie

Minuloro¢ného slovenského seminara sa zu-
Castnil aj Casopis Strojarstvo, preto nas pri-
rodzene zaujimalo, ¢o sa za td dobu zme-
nilo a aké st inzinierske aktivity firmy
Technodat v sucasnosti. ,Technodat pre-
Siel masivnou certifikiciou a vzdeldvanim



ohladne platformy V6, hlavne v CR posunul
vedomosti do konkrétnych aktivit u poten-
cionalnych zakaznikov. Snazime sa prezen-
tovat nielen vizie produkty, ale aj konkrétne
ukotvenie rieSenia V6 v zrozumitelnej rovi-
ne,' zosumarizoval uplynulé obdobie Ale$
Kobylik. ,Aj slovenski zamestnanci presli cer-
tifikaciou a v sii¢asnosti sa upgrade systému
CATIA snazime aplikovat na nase pomery.
Slovenské firmy st zamerané na produkciu,
kym ich vyvoj a know-how sa sustreduje
v Nemecku a Franctzsku. Chceme nase rie-
Senie priblizit aj firmam s &isto slovenskym
pozadim a nasmerovat ich tak, aby Uroven
ich vyrobkov bola porovnatelna s vyrobka-
mi zo zapadnych krajin” doplnil za slovensku
stranu Marian Jamrich.

Lepsie vysledky a pilotné projekty

Minuly rok v znameni recesie celosvetového
hospodarstva printtil firmu Technodat pri-
jat docasné opatrenia. Preorientovali sa z au-
tomobilového priemyslu, ktory zazival Gtlm,
na iné trhy. Ciastocne to bola energetika,
zbrojarska alebo Specialna vyroba. Situdcia sa
postupne zlepsila a vyvoj sa po dvojro¢nom
Gtlme zacal konsolidovat — realizuje sa vyvoj
novych vyrobkov a ¢rtaju sa aj nové projekty.
Nikto véak nepredpoklada dosiahnutie Grov-
ne z roku 2008, ktora bola extrémom v pozi-
tivnom slova zmysle.

Ing. Marian Jamrich, MSc.:

Nasich zakaznikov chceme na konferenciach
organizovanych Technodatom oboznamit
s redlnymi rieseniami, ktoré vyuZziju vo svojej
praxi.

Rietenia, kroré firma ponutka sa hlavne v CR

redlne uplatnili mimo oblasti automotiv

a aerospace — jeden zo zakaznikov napriklad
vyrdba obytné sanitarne kontajnery, dalsi
high-endové ramy bicyklov. Vyznamnejsie
zlepsenie je podla majitela ¢eskej firmy viac
citelné v susednej Ceskej republike, kde sa
prekvapivo objavuju novi investori aj v hlav-
nom prude automotiv. Ale$ Kobylik je op-
timisticky aj pri porovnavani so svetom:
,Pouzivatelov platformy V6 na celosveto-
vej Urovni priblda. Ukazala to nasa nedav-
na navsteva v Dassault Systémes v Parizi, kde
boli prezentované nové projekty z Eurdpy aj
Ameriky. V oblasti vizii sme popredu a nase
rieSenie je plne konkuren¢né. Oblast redl-
nych rieSeni trocha zaostava, ale $ance su re-
lativne slugné.

RNDr. Ales Kobylik:

,Spravili sme kus prdce a v tejto oblasti sme
v Cesku a na Slovensku najdalej. Daussault
Systéemes ma 2 — 3 rocny ndskok pred
konkurenciou, ktora s podobnym trendom

0

v inom baleni pride tiez.

To, ¢o povazujem za délezité, su diskusie
s konkrétnymi zakaznikmi V5 o migrac-
nych planoch a pilotnych projektoch vy-
uzivania V6 parcidlne na niektoré Ulohy
alebo projekty Uplného prechodu na plat-
formu V6. Prvych zakaznikov by sme chce-
li mat do konca tohto roka. Mdme vypra-
cované plany paralelného fungovania V5
a V6. Naskok vidim v dvoch oblastiach.
Jedna je technologicka — to, ¢o ostatni pla-
nuju, my zakaznikom uz instalujeme a dru-
ha oblast je v sirke komplexnosti a zaberu
— malokto z konkurentov sa ndm tym vy-
rovna. Dassault Systemes je celosvetovou
jednotkou, takze ¢o sa tyka naskoku, som
optimista.”
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